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Analyst White Paper sind neu-
trale und objektive Beschrei-
bungen, die von unseren
Technologieanalysten und Be-
ratern zu Kundenprojekten,
Produkte, Ldsungen, Tech-
nologien und Unternehmen
erstellt werden.

im Rahmen lhres Pre-Sales
und Direktmarketings.

zur Positionierung lhrer
Produkte, Lésungen und
das lhres Unternehmens.

als hochwertiges Infor-
mationsangebot auf lhrer
Website.

flir Ihre Pressearbeit.

zur Abgrenzung von lhrem
Wettbewerb.

Und eine Vielzahl weiterer
Verwendungsmoglichkeiten.

der professionellen
Beschreibung Ihrer
Technologien, Produkte
und Ldsungen.

von den objektiven und
neutralen Aussagen eines
Analystenhauses.

dem guten Branding der
BRAICONN Deutschland.

Sie haben Fragen oder
suchen einen kompe-
tenten Ansprechpartner?
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Analyst White Paper

Die Analyst White Paper der BRAICONN
Deutschland zahlen zu den effektivsten und
aussagestarksten Marketing- und Kommu-
nikationsinstrumenten mit einer Vielzahl an
Verwendungsmoglichkeiten. Das Branding
und die Neutralitdt eines in der Offentlich-
keit anerkannten Analystenhauses verstarkt
zudem die Akzeptanz der darin enthaltenen
Aussagen. Die Technologieanalysten der
BRAICONN Deutschland erstellen White
Paper in unterschiedlichen inhaltlichen Aus-
richtungen:

* Technical White Paper
(Technologien, Produktlosungen)

* Project White Paper
(Kundenprojekte, Kundenldsungen)

* Corporate White Paper
(Unternehmen, Produkte, Losungen)

Warum sind Analyst White Paper auch
fiir lhr Unternehmen strategisch und
operativ wichtig?

An eine erfolgreiche Kunden- und Markt-
kommunikation werden sehr hohe Anforde-
rungen gestellt. Die Aussagen missen klar,
pragnant, verstandlich und vor allem auch
von der Zielgruppe akzeptiert werden.

Die Analysten der BRAICONN Deutschland
erstellen fir lhr Unternehmen objektive
Beschreibungen, beispielsweise zu |hren
Kundenreferenzprojekten oder zu lhren Tech-
nologien und Ldsungen. Diese ,High Level
Informationen® haben typischerweise einen
Umfang zwischen 15-20 Seiten und kdnnen
von lhnen im Rahmen lhrer eigenen Kom-
munikationsmaBnahmen eingesetzt werden.
Um die Aussagekraft noch zu verstarken,
wird das White Paper unter dem Namen der
BRAICONN Deutschland erstellt und lhnenin
dieser neutralen Publikationsform zur Verfi-
gung gestellt.
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Ein breites Spektrum an Méglichkeiten:

Die Einsatzmoglichkeiten unserer White
Paper sind vielfaltig. Mit nur einem Doku-
ment konnen Sie nicht nur lhre Vertriebs-und
MarketingmaBnahmen erfolgswirksam ver-
bessern, sondern auch lhre Positionierung
im Markt nachhaltig starken.

Marketing
Die hochwertigen und neutralen Aussagen
eines anerkannten Analystenhauses helfen
lhre Kunden- und Marktkommunikation zu
verbessern.

Vertrieb

Die Marktbekanntheit und die Akzeptanz der
Aussagen unserer Analysten unterstiitzen lhr
Pre-Sales und lhren Vertriebsprozess.

Pressearbeit

Die im Analyst White Paper neutral formu-
lierten Aussagen und ,,O0-Tone“ konnen Sie
im Rahmen I|hrer eigenen Pressearbeit ein-
setzen.

Positionierung

Die Positionierung Ihrer Produkte, Losungen
und das lhres Unternehmens werden durch
die Aussagen unserer Analysten gestarkt.
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