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Einschatzungen zur geplanten__U_bernahme durch Oracle

»Peoplesoft wird seinen Widerstand aufgeben miissen”

MUNCHEN (pg/ba) - Nachdem die
US-amerikanischen Justizbehdrden
Oracles Ubernahmeplinen Ri-
ckendeckung gegeben haben, rech-
nen die meisten Analysten damit,
dass der Widerstand Peoplesofts
bréickelt. Unklar ist, welche Konse-
quenzen fur die Anwender entste-
hen wiirden.

Christian Glas, Berater Anwen-
dungssoftware, Pierre Audoin
Consultants (PAC)

Durch das Gerichwsurteil in den
USA sind die meisten rechtlichen
Probleme aus dem Weg geriume.
Peoplesoft ist im letzten Halbjahr
extrem unter Druck geraten, weil
sich das Lizenzgeschift, aber auch

Christian Glas

wHKunden haben
Angst mit Peaple-
soft eine Fehlent-
scheidung zu
treffen.”

der Akticnkurs katastrophal ent
wickelt haben. Der Grund ist,
dass Kunden, dic cine Neuan-
schatfung planen und zu People-
soft wndieren, Angst haben, eine
liehlentscheidung zu wreffen.

Oracle scheint an eciner Pro
dukuntegration nicht interessiert
zu sein. Das ratsichliche Uber-
nahmeziel st mehr Marktanteil.
Fiir Oracle wire dic Fusion aber
riskant, weil sic gegen den Wider-
stand von Peoplesoft durchge-
setzt werden soll.

Der wirkliche Gewinner heifit
bisher SAP, da der verlorene
Marktanteil von Peoplesoft nahe-
7u komplett an das deursche Un-
reenehmen ging und nicht an Ora-

cle. Das wird zunichst so bletben,
weil Oracle und Peaplesoft zu
sehr mit sich beschiftigt sind.
Deshalb st die SAP ja auch ein
starker Beflirworter der Fusion,

Markus Wild, Geschaftsfihrer
der Baurer GmbH:

Oracle und Peoplesofr sind nicht
unsere  dirckten  Konkurrenten.
Trotzdem ist die Verunsicherung
im Markt spiirbar. Das Thema
Konsolidierung  wird von den
Groflen gerne als Verkaufsargu-
ment genutzt. Sie argumentieren
damit, dass die kleinen und mitel-
groflen  Softwarehiuser  nicht
iiberleben werden. Dieser Logik
zufolge sollen die Kunden nur bei
den Marktfihrern kaufen.

Oracle wird die Ubernahme ge-
lingen. Es wird jedoch keine
marktbeherrschende Stellung von
Oracle-Peoplesoft geben. Mit SAP
und Microsoft, das sich in dicsem
Bereich breit machen machre, 15t
die Konkurrenz in ausreichendem
Malk gewihrleisrer.

André Birrenbach, IT-Leiter der
Pyl Eatthall

reien GmbH:
Wir wiirden die Situation sicher
kririsch analysieren, falls eine gro-
ficre Investition anstinde. Ich
glaube derzeit allerdings nichr,
dass Peoplesofrs Produkie schnell
vom Markt verschwinden. Dazu
ist deren Verbreitung wu grofl.
Sollten Support und Entwicklung
eingestellt werden, wiirde Oracle
die Kunden massiv verprellen.
Die Drohungen sind daher wohl
mehr Kriegsgerassel als strateg
sche Uberzeugung.

Bei den Kartellbehérden konn-
te die Ubernahme  eventuell
durchgehen, Man muss jedoch ab-

© 2004 Copyright by BRAICONN Deutschland

warten, wie sich die eurapiischen
Stellen aufiern, dic meist ctwas
kritischer sind als die Amerikaner.
Trotzdem zweifle ich daran, dass
Oracle die Ubernahme gelingr. So
ist es bislang nicht geglickt, die
Peoplesoft-Aktionire dazu zu be-
wegen, ihre Anteile in grofiem Sl
zu verkaufen,

Marc Tenbieg, Analyst und
Management Berater, Braiconn
Deutschland:

Mach der Entscheidung des kali-
fornischen Bundesgerichts deutet
alles auf die Ubernahme von Peo-
plesoft durch Oracle hin. People-
soht wird scinen erbittert gefiihre-
ten Widerstand mit einer hohen
Wahrscheinlichkeit nach  nun-
mehr iiber 15 Monaten aufgeben
miissen, weil das Neukundenge-
schiift stark eingebrochen ist und
die Unsicherheit das eigene opera-
tive Geschiift lihme.

Bei einer Fusion werden jedoch
zwei vollkommen unterschiedli-
che Unternchmenskuliuren auf
einander prallen, intern sowie
auch im Umgang mit den Kun-
den. Wihrend Oracle schon im-
mer sehr aggressiv aufrrar, ver-
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folgt Peoplesoft mehr das Prinzip
der individuellen Betreuung und
Problemlésung. Trorzdem macht
die Fusion tir Oracle Sinn, weil
Neukunden  zukiinftig  immer

. Marc Tenbieg

.Bei einer Fusion
werden vollkom-
men unterschied-
liche Kulturen
aufeinanderpral -
len.”

stirker zu Anbietern tendicren,
die sich mit cinem breiten Portfo-
lio am Marke positionieren.

Ob es Larry Ellison allerdings
gelingen wird, dic Peoplesoft-
Kunden an sein Unternehmen zu
binden, ist fraglich, auch wenn er
einen Teufel tun wird, das lukrat-
ve Wartungsgeschift mit People-
soft-Pradukren aufzugeben.

Peter Mischok, Managing Direc-
tor der Igepa IT Service GmbH
und Peoplesoft-Kunde

Der Ubernahmekampf hat keine
Auvswirkungen aof unsere Sofr-
warestrategic. Da die Software-
produkte Peoplesolts technolo
gisch State of the Art sind, miissen
die Anwender in den nachsten
Jahren aufl keine Technologie-
wechsel gefasst sein.

Man muss auch strategisch Gber-
legen, welches Interesse Oracle
mit dem Peoplesoft-Kauf ver-
folgt: Mur um die Kundenhasis zu
kaufen - wohl kaum? Glauben Sie
wirklich, dass ein Oracle-Produk:
in der Lage ist, heute cine Enter-
prise-One-Software  abzultsen?
Ehrlich gesagt weniger. Lerztend-
lich hiefie die Alternative SAD
und ex kann doch nicht das Zicl ei

ner Fusion sein, die Kunden der
Kaonkurrenz zuzurreiben.

Ich persiinlich glaube nich dar
an, dass die Ubernahme gelingen
wird. Es wird weiter zu juristi-
schen Konflikten kommen. Diese
Schlacht wiirde fir beide Unter-
nehmen eher nachreilig sein.

Andreas Bitterer, Vice President
und Analyst Technology
Research Services,

Meta Group Deutschland

Eine Fusion zwischen Oracle und
Peaplesoft ist sicher machbar, ihr
Erfolg aber nur schwer vorauszu-
sehen. Wie kompliziert solche
Merger sind, zeigt das Bespiel HP
und Compag.

Glaubt man den  Aussagen,
dann geht es Oracle mit dem Kauf
von Peoplesoft nicht ums Portfo
lio, sondern nur um Marktanreile.

Andreas
Bitterer

#Die groden
Verlierer dieser
Ubernahme
waren die
Anwender.”

Damirt ist klar, dass dic People-
soft-Produkte nicht weiterentwi-
ckelt werden. Man wird den Kun-
den irgendwann erifinen, dass sie
keinen Support mehr erhalten und
auf Oracle umschwenken sollen.
Die groflen Verlierer dieser Uber-
nahme wiren die Anwender, weil
es nur um Geld, Wall Street und
Shareholder Value geht. Als Meu-
kunde sullte man sich deshalb 2u-
nichst mir SAD befassen. Das ist
auch die Entwicklung, die derzert
zu beobachten ist. SAP st mo

mentan der grolie Gewinner.  #
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